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KNOW HOW | LERNTRANSFER




Veröffentlichungen

Unsere Expertise und unser Praxis-Know-how gibt es auch zum Nachlesen: Hier finden Sie unterschiedliche Veröffentlichungen von provendere zu den Themen Vertrieb, Marketing und Coaching.

Artikelserie im Augenoptiker

	Souverän zum Abschluss
	Die erfolgreiche Unternehmenspräsentation
	Beratung und Präsentation – worauf es dabei ankommt
	Überzeugen über Zeugen
	Vertrauensvorschuss nutzen
	Der erste Eindruck prägt
	Der letzte Eindruck bleibt
	Der Kunde – was will er eigentlich?
	Das Verkaufsgespräch – ein Überblick
	Was tun, wenn der Kunde kontert?
	Souverän durchs Preisgespräch
	Reklamation – Ihre Chance!
	Menschen sind individuell – Ihre Kunden auch
	DISG im Verkaufsalltag
	Das Telefon – Helfer in vielen Verkaufssituationen
	Mit Zielen zum Erfolg
	Die eigene Einstellung zählt
	Das Schubladenpotenzial
	Aktiver Kontaktlinsenverkauf
	Preis muss zur Leistung passen
	Auf Wieder-Sehen


Artikel aus der Taspo

	Daniela Scherber: Neue Kunden gewinnen – Wie? Durch aktives Empfehlungsmarketing










Nähere Informationen
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Didaktik & Methodik
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Blended Learning
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Räumlichkeiten
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Bafa Akkreditierung
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Kontakt
			0177 8404553

scherber@provendere.de

Am Lotzengraben 33
35584 Wetzlar



		

Über provendere
			provendere begleitet Sie bei allen Themen und Fragestellungen rund um Vertrieb und Kommunikation. Vom Erarbeiten der passgenauen Vertriebsstrategie über die Entwicklung Ihrer Sales-Mitarbeiter bis zur fortlaufenden Vertriebs- und Kommunikationsbegleitung vor Ort ist Daniela Scherber Ihre Erfolgslotsin mit maßgeschneiderten Lösungen „outside your box“.
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